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Semestr 2 » Konwersatorium: 30, Zaliczenie z oceng
2

Cele ksztatcenia dla zajec
Kod Cel
C1 Celem jest tez zapoznanie studentéw z filarami i etapami negocjacji wygrany-wygrany, a takze
z argumentami krytykujgce negocjacje win-lose
Wymagania wstepne
Brak
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Kod

Efekty uczenia sie dla zajec

Efekty uczenia sie dla zaje¢ w zakresie

Wiedzy - Student/ka:

wil

w2
W3

w4

W5

Zna i rozumie symptomy negocjacji wygrany-
przegrany

Zna i rozumie punkt widzenia negocjacyjnego partnera

Zna i rozumie specyfike zarzadzania czasem
i informacja w negocjacjach

Zna i rozumie proces budowania sity przetargowe;j
W negocjacjach

Zna i rozumie jakie sg etapy procesu negocjacyjnego
W16

Umiejetnosci - Student/ka:

ul

u2

u3

U4

us

Bedzie potrafit rozpoznawaé symptomy negocjacji
wygrany-przegrany

Bedzie potrafit dotrze¢ do punktu widzenia
negocjacyjnego partnera

Bedzie potrafit zarzadza¢ czasem i informacja
w negocjacjach

Bedzie potrafit zbudowad site przetargowa
w negocjacjach

Dowie sie jakie sg etapy procesu negocjacyjnego

Kompetencji spotecznych - Student/ka:

K1

K2

K3

K4

K5

Lp.

Jest gotéw do wykorzystania posiadanej wiedzy
w zakresie rozpoznawania symptoméw negocjacji
wygrany-przegrany

Jest gotéw do wykorzystania posiadanej wiedzy
w zakresie docierania do punktu widzenia
negocjacyjnego partnera

Jest gotéw do wykorzystania posiadanej wiedzy
w zakresie zarzadzania czasem i informacjg
W negocjacjach

Jest gotéw do wykorzystania posiadanej wiedzy
w zakresie budowania sity przetargowej
w negocjacjach

Jest gotéw do wykorzystania posiadanej wiedzy
w zakresie jakie sg etapy procesu negocjacyjnego

Efekty uczenia sie dla
kierunku

FIL K1_W16

FIL_K1_W16
FIL_ K1_W16

FIL K1_W16

FIL_K1_W16

FIL_K1_U09

FIL_K1_U09

FIL_K1_U09

FIL_K1_U09

FIL_K1_U09

FIL_K1_KO1

FIL_K1_KO01

FIL_K1_K01

FIL_K1_KO1

FIL_K1_KO01

Tresci programowe dla zajec

Tresci programowe dla zajec
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Efekty uczenia sie dla
zajec

Metody weryfikacji
osiagniecia efektéow

uczenia sie dla zajec

Kolokwium pisemne

Kolokwium pisemne

Kolokwium pisemne

Kolokwium pisemne

Kolokwium pisemne

Kolokwium pisemne,
Kolokwium ustne

Kolokwium pisemne,
Kolokwium ustne

Kolokwium pisemne,
Kolokwium ustne

Kolokwium pisemne,
Kolokwium ustne

Kolokwium pisemne,
Kolokwium ustne

Kolokwium ustne

Kolokwium ustne

Kolokwium ustne

Kolokwium ustne

Kolokwium ustne

Formy zaje¢
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Efekty uczenia sie dla

Lp. Tresci programowe dla zajec zajec Formy zajec

1. Style negocjacyjnego rozwigzywania konfliktéw W1, Ul, K1 Konwersatorium

2. Powody dla ktérych nie nalezy negocjowad w stylu W1, Ul, K1 Konwersatorium

wygrany-przegrany

3. Element wspdélny (ZOPA) i dzielgcy strony negocjacji W4, U4, K4 Konwersatorium

4, Informacja, czas i sita przetargowa w negocjacjach W3, U3, K3 Konwersatorium

5. Filary negocjacji ku obopdinej satysfakg;ji W2, U2, K2 Konwersatorium

6. Etapy procesu negocjacyjnego W5, U5, K5 Konwersatorium

Informacje dodatkowe

Forma zajec Metody i formy prowadzenia zajec

Konwersatorium Wyktad konwersatoryjny, Dyskusja, Metoda analizy przypadkdw, Metoda warsztatowa, Metoda
aktywizujaca - "burza mézgdéw", Metoda aktywizujgca - technika analizy SWOT, Metoda
aktywizujaca - technika drzewka decyzyjnego, Metoda aktywizujgca - metoda "kuli $niegowej",
Metoda aktywizujgca - konstruowanie "map mysli"

Forma zajec Warunki zaliczenia zajec

Konwersatorium Procentowa skala ocen za kolokwium pisemne:

- student opanowat ponizej 51% materiatu poruszanego podczas konwersatorium - ocena
niedostateczna (2,0),

-0d 51 do 60 %. - ocena dostateczna (3,0),

- od 61 do 70 %. - ocena dostateczna plus (3,5),

-o0d 71 do 80 %. - ocena dobra (4,0),

- od 81 do 90 %. - ocena dobra plus (4,5),

-0d 91 do 100 %. - ocena bardzo dobra (5,0).

Kolokwium ustne obejmuje rozmowe odnoszaca sie do problematycznych kwestii w
rozwigzanym wczesniej kolokwium pisemnym.

Literatura
Obowiazkowa
1. Stelmach, )., B. Brozek (2014) Negocjacje. Krakéw: Copernicus Center Press
Dodatkowa

1. Cohen, K. (1997) Wszystko mozesz wynegocjowac. Warszawa: Logos
2. 3. Tomasello, M. (2016) Dlaczego wspétpracujemy. Krakéw: Copernicus Center Press

Naktad pracy studenta i punkty ECTS

Srednia liczba godzin* przeznaczonych

Rodzaje zajec studenta . . .,
na zrealizowane rodzaje zajec

Konwersatorium 30

Przygotowanie do zajec 10
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Czytanie wskazanej literatury

Przygotowanie do zaliczenia

taczny nakiad pracy studenta

Liczba punktéw ECTS

* godzina (lekcyjna) oznacza 45 minut
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10

10

Liczba godzin
60

ECTS
2
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Efekty uczenia sie dla kierunku

Kod Tresé

FIL K1 KO1 Absolwent/ka jest gotdw/gotowa do wykorzystywania posiadanej przez siebie wiedzy i posiadanych
- umiejetnosci uwzgledniajac potrzebe ciagtego doksztatcania sie i rozwoju zawodowego

FIL K1 U09 Absolwent/ka potrafi stosowac podstawowa wiedze logiczng oraz typowe strategie argumentacyjne (takze z
- = wykorzystaniem technologii multimedialnych)

Absolwent/ka zna i rozumie geneze, ztozonosci rozwoju, znaczenia i stosowania ludzkich kompetencji
FIL K1 W16 | . e . .
- jezykowych w zakresie filozofii oraz kultury jezyka
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